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TECHNIQUES DE COMMERCE INTERNATIONAL

1. Enseignant :
Monsieur Jean-Pierre Le Bigre

2. Code :
TCIO1

3. Objectif :

Avoir une approche de I’international

Connaitre les parametres permettant de calculer un cofit d’achat et un prix de vente dans les transactions internationales
Connaitre les différents documents nécessaires a la transaction internationale

Savoir analyser une notification de crédit documentaire

Savoir établir une facture pour la France, I’'U.E. et les pays Tiers

4. Contenu :
1. Les dénominations douanieres
- Les territoires : UE, Pays Tiers, Territoires exclus
- Les documents de déclarations : DAU — DEB (intrastat) — CA3
- Les contraintes sur factures
2. Les incoterms
- Généralités
- Explication de chacun
- Avantages et inconvénients
- Calcul de I’assurance
- Calcul de cott d’achat ou de prix de vente
3. Les techniques de transport
- Les conventions internationales de transport
- Les messageries
- Les colis lourds/encombrants
- Les unités de charge
4. Les documents d’import et d’export
- Administratifs
- Bancaires
- De transport
5. Les moyens de paiement
- Les instruments de paiement (chéques, virements, mandats, effets de commerce : lettre de change, billet a ordre)
- Les techniques de paiement (remise documentaire, lettre de crédit, crédit documentaire, lettre de crédit stand-by)

5. Pré requis :
Avoir du bon sens, savoir compter, savoir calculer une surface et un volume

6. Niveau des études :
Licence 3 / Bachelor, 1° année ESCI

7. Nombre d’heures :
15

8. Nombre d’ECTS :
2

9. Langue d’enseignement :
Francais
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10. Méthodes pédagogiques :

Cours dispensés ex cathedra. Les étudiants prennent des notes pendant le cours et un résumé sous forme de plan et de
tableaux leur est remis a la fin du cours. Chaque partie du cours est illustrée d’exemples sur la facon de faire et les erreurs a
éviter. Pendant les cours, les exercices sont faits avec les éleves qui leur permettent d’appréhender le cas de fin de trimestre.

11. Modalités d’évaluation des étudiants :
Controdle final : Cas pratiques tires de situation réelles rencontrées ou pouvant exister

12. Bibliographie :

MOCI : Moniteur du Commerce International
Classe Export

Jacques Duboin, Exporter, Foucher, 1999
Sites EUROPA et Douane Frangaise
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